
MY AWESOME 
COMPANY
NO REALLY!!



MIJN OVEROVEROVEROVEROVEROVER… 
…OVEROVEROVEROVERGROOTVADER

Original 
picture!!



10 MINUTEN LATER …



WIJ ONTDEKTEN ELEKTRICITEIT



NOG 5 MINUTEN LATER…



OVERDRACHT NAAR MIJ



GREAT GREAT GREAT!!!



OUR 763 PRODUCTS!



TECH SPECS FOR EVERYTHING!!



Hey                           …



Hey                           …
Dat was een interessante introductie, Paul! 
Je hebt een humoristische draai gegeven aan hoe je een 
presentatie juist niet wilt vormgeven. 
Zodra je je daadwerkelijke versie hebt, ben ik benieuwd hoe 
je de kernboodschap overbrengt. 
Wil je nog tips voor de echte presentatie?





…hoe je publiek mateloos 
te irriteren en nooit meer 
gevraagd te worden om 
te presenteren



• IK IK IK

• AL mijn producten

• Te veel details

• Het geld dat je mij zal betalen   
(voor mijn nieuwe auto!!!)

• Soul-crushing

• Kopen, kopen?????? 

• Wat een mooie overgangen!!!!

• Nemen ipv geven

• KOOP NU!!! TEKEN HIER!!! 
KORTING!!!!!!!!!! ALLEEN 
VANDAAG!!!!!!!! BESLIS NU!!!!!!!

• Verschrikkelijk design

• Watermerk in foto’s

• Veel te veel bulletpoints!!

• Tekst onleesbaar klein

• Meerdere talen gebruikt

• …

Dat kon beter…



2010





Saving good people from 
bad presentations





Presenteren is …



Raken met je 
verhaal

Visueel
overtuigen

Krachtig
presenteren



Raken met je verhaal



Verhaal

Structuur

Keep it real!

Humor

Aangepast aan het publiek





The Golden Rule of 
Presentations:

Never deliver a presentation you 
wouldn’t want to sit through.

- Nancy Duarte
World Class presentation author and designer



     
    



Jij bent niet
belangrijk!



Je publiek is belangrijk!
Wie is je publiek?

Beroep
Geslacht

Voorkennis

Geloof

Identiteit

Opleiding

Voorkeuren

Wat voor mensen zijn het?

Levensgebeurtenissen

Mogelijkheden



Je publiek is belangrijk!
Wie is je publiek?

Wat zijn hun noden of “problemen”?

Beroep Geslacht

Voorkennis

Geloof Identiteit

Opleiding

Voorkeuren

Wat voor mensen zijn het?

Waarom zijn ze hier? Waar liggen ze van wakker?

Bewust of onbewust probleem?

Levensgebeurtenissen

Mogelijkheden



Je publiek is belangrijk!
Wie is je publiek?

Wat zijn hun noden of “problemen”?

Wat is de verandering in het leven van je publiek, die jij kan veroorzaken?

Beroep Geslacht

Voorkennis

Geloof Identiteit

Opleiding

Voorkeuren

Wat voor mensen zijn het?

Waarom zijn ze hier? Waar liggen ze van wakker?

Welke transformatie is er mogelijk?
Hoe kan jij hun probleem oplossen?

Bewust of onbewust probleem?

Levensgebeurtenissen

 

Mogelijkheden



Je publiek is belangrijk!
Wie is je publiek?

Wat zijn hun noden of “problemen”?

Wat is de verandering in het leven van je publiek, die jij kan veroorzaken?

Beroep
Geslacht

Voorkennis

Geloof Identiteit

Opleiding

Voorkeuren

Wat voor mensen zijn het?

Waarom zijn ze hier? Waar liggen ze van wakker?

Welke transformatie is er mogelijk?
Hoe kan jij hun probleem oplossen?

Bewust of onbewust probleem?

Levensgebeurtenissen

What else?
Wat wil je dat ze gaan doen? Hoe zouden ze kunnen tegenwerken?

Wat is de beste manier om ze te bereiken?

Mogelijkheden



Raken met je 
verhaal

Visueel 
overtuigen

Krachtig
presenteren



Visueel overtuigen



• Roodkapje (RK) neemt mand naar grootmoeder (GM) door bos
• Bossen zijn gevaarlijk
 ➤ Vol met wilde dieren
• RK stopt om bloemen te plukken
• Wolf ziet RK en neemt een binnenweg naar GM’s huis 
 ➤ Eet GM op voor RK arriveert
• Wolf kleed zich in GM’s nachtgewaad en groet RK
• RK is niet van de slimsten en denkt dat de wolf GM is
• Wolf valt RK aan
• Houthakker hoort de hulpkreten van RK en doodt de wolf met bijl 
 ➤ Haalt GM intact uit de maag van wolf
• RK en GM delen hapjes uit de mand
• De houthakker sloeg de wolf bewusteloos en droeg hem diep in het bos 

waar hij niet langer mensen kan lastig vallen. RK en GM hadden een 
een leuke lunch en konden lekker lang bijkletsen.



• Roodkapje (RK) neemt mand naar grootmoeder (GM) door bos
• Bossen zijn gevaarlijk
 ➤ Vol met wilde dieren
• RK stopt om bloemen te plukken
• Wolf ziet RK en neemt een binnenweg naar GM’s huis 
 ➤ Eet GM op voor RK arriveert
• Wolf kleed zich in GM’s nachtgewaad en groet RK
• RK is niet van de slimsten en denkt dat de wolf GM is
• Wolf valt RK aan
• Houthakker hoort de hulpkreten van RK en doodt de wolf met bijl 
 ➤ Haalt GM intact uit de maag van wolf
• RK en GM delen hapjes uit de mand
• De houthakker sloeg de wolf bewusteloos en droeg hem diep in het bos 

waar hij niet langer mensen kan lastig vallen. RK en GM hadden een 
een leuke lunch en konden lekker lang bijkletsen.







Tools



Tools



Tools

Presentify

Pitchgrade





“Turn your presentations 
into conversations”



Dit is een video van interactieve slides
https://youtu.be/DqJh06QYjZM 

https://youtu.be/DqJh06QYjZM




Raken met je 
verhaal

Visueel 
overtuigen

Krachtig 
presenteren



Krachtig presenteren



…being with people





…being with people
Right here and now…



Q & A



Vind mij in het groen

www.paulpresents.be
www.linkedin.com/in/paulnaveau/

Paul Naveau
+32 485 64 22 73    
paul@paulpresents.be

Kom proeven van een open opleiding 
www.paulpresents.be/event :

http://www.paulpresents.be/
http://www.linkedin.com/in/paulnaveau/
mailto:paul@paulpresents.be
http://www.paulpresents.be/event


Vind mij aan de groene tafels

www.paulpresents.be
www.linkedin.com/in/paulnaveau/

Paul Naveau
+32 485 64 22 73    
paul@paulpresents.be

Stem hier voor de L&D dag

http://www.paulpresents.be/
http://www.linkedin.com/in/paulnaveau/
mailto:paul@paulpresents.be
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